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”Tavallinen” työpäivä
3

© OP Pohjola / OP-Luottamuksellinen

Analyytikon työ

20 %

20 %

20 %

15 %

25 %

Kirjoittaminen Mallinnus Tiedon haku Markkinoiden seuraaminen Asiakastyö



AI pystyy paljoon. Mitä voi ja mitä kannattaa ulkoistaa?
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Ajatuksia: Millä ei tulevaisuudessa ole enää merkittävää lisäarvoa?
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Pintapuolinen tulosanalyysit ja
pikakommentit

Uutisvirran seuranta, priorisointi
ja kertaaminen

Tulos-/analyytikko-/CMD-
puhelujen tiivistäminen ja
poiminnat

Yhtiövertailut (relative value,
arvostukset jne.)

Erilaiset yhteenvedot (esim.
tuloskausiyhteenvedot) Erilaisten eventtien case studyt

Yksinkertainen mallintaminen ja
mallien ylläpito

Yhteenveto

AI:n arvioidaan siirtävän
asiakkaiden omiin käsiin etenkin
nopeasti tuotettavia ja toistuvia
analyysitehtäviä. Näitä ovat
tulospikakommentit, uutisvirran
seuranta ja priorisointi sekä
puhelujen tiivistelmät ja
poiminnat. Myös yhtiövertailut ja
arvostusanalyysit siirtyvät yhä
enemmän asiakkaiden omaan
käyttöön.



Ajatuksia: Mistä asiakas on edelleen valmis maksamaan?
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Ajasta, analyytikko tekee työn
asiakkaan puolesta

Nostojen ja herätteiden
tekeminen

Toimialakäänteinen
ennakoiminen ja selkeyttäminen

Datasta, access sellaiseen datan
mitä asiakkailla ei ole käytössä

Markkinatuntemus ja asioiden
aistiminen, pehmeiden tekijöiden
arvioiminen

Ennustaminen ja mallintaminen,
etenkin uniikit tilanteet

Yhtiö-/toimialaosaaminen,
yhtiön johdon tunteminen,
uskottavuus

Selkokielistäminen
monimutkaisissa esim.
regulaatioasioissa

Dialogi yhtiön johdon kanssa ja
ei-julkinen tieto

Speaking partner ja
asiakastuntemus

Tiivistäminen ja relevanssin
ymmärtäminen

Tapahtumat ja tilaisuudet,
yhtiöaccess

Yhteenveto Asiakkaat ovat valmiita maksamaan analyytikon ajasta, laadukkaista nostoista ja kyvystä ennakoida
toimialakäänteitä. Lisäarvo syntyy uniikista datasta, vahvasta markkinatuntemuksesta sekä ennustamisesta ja
mallintamisesta erityistilanteissa.



Hyvä IR-funktio
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• Osaa selittää monimutkaiset asiat ymmärrettävästi ja siten kun ne ovat

• Kyky painottaa olennaisia asioita ja valmius pallotella erilaisia skenaarioita

• Riittävän hyvä toimialatuntemus ja verkostot yhtiön sisällä, access eri toimintoihin

• Tarjoaa riittävästi dataa analyytikoiden laskelmien tueksi

• Tarpeen tullen saavutettavissa

• Tiimiltä kysellyn perusteella ainakin seuraavilla…
• Alma, Kemira, Orion, Sanoma ja Wärtsilä



Millainen on hyvä tulosjulkistustilaisuus?
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• Tärkeää avata reilusti taustoja – Miksi kävi miten kävi? Mistä vaikutus tuli? (myös
silloin kun satunnaistekijä vaikutti positiivisesti)

• Jatkumo aikaisempaan – mikä on muuttunut?

• Ei pelätä ottaa kantaa markkinoihin

• Selkeä ja mielellään numeerinen ohjeistus

• Valmius avata näkymiä kysymysten perusteella laajemminkin – tilaisuushan on
kaikille julkinen



Millainen on hyvä CMD?
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• Keep it simple: Selkeä tarina ja tavoitteet, joita data tukee

• Selkeä polku: Mitä makroympäristössä tapahtuu -> mitä tarkoittaa alalle -> mitä
tarkoittaa yhtiölle -> mitä toimenpiteitä tehdään

• Tarjoaa markkinoille keskeistä markkinaymmärrystä ja numeroita, joiden hankinta
on muuten hankalaa

• Kaikki kalvot tukevat pääviestiä, kalvojen suuri määrä ei ole itse tarkoitus
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Kiitos!


